@
MOHR FRIENDS ‘ j COACHING

Literaturvorschlage zu Gesprachsfihrung
und Verhandeln
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Gehm, Theo (April 2006): Kommunikation im Beruf. Hintergriinde, Hilfen, Strategien. Beltz.
ISBN: 3407226144

Havener, Thorsten (2020). Ich sehe das was du nicht sagst, Kérpersprache verstehen —
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